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Le prospettive di sviluppo economico in un libro di Maurizio Guandalini e Victor Uckmar

Il Mediterraneo chiama I’'ltalia

Un'area di 40 paesi e 800 min di consumatori aitende le pmi

DI MassiMo GALLI

, area del Mediterraneo
4 e del Golfo Persico & la

nuova frontiera delle
imprese italiane, so-
prattutto quelle medie e pic-
cole. Ma, per sfruttare questa
enorme potenzialita, occorre
investire in progetti di lungo
respiro. In poche parole, arri-
vare preparati ed evitare I'im-
provvisazione. Proprio questo
¢ lo spirito che anima il libro
Med-Golfo, la terra promes-
sa del business [iﬁ:ﬁ!
Universita
- Istud, 139 pagine,
12 euro). 11 volume
& curato da Mau-
rizio Guandalini,
tra i piu qualificati
analisti indipenden-
ti del sistema finan-
ziario globale, docen-
te e giornalista, e da
Victor Uckmar, avvo-
cato e docente univer-
sitario, uno dei maggiori
esperti italiani di diritto
tributario e presiden-
te di Class Editori
(che partecipa al
capitale di que-
sto giornale).
Il ragiona-
mento che fa
da filo con-
duttore e
lineare ed equivale a una do-
manda: perché puntare tutto
su mercati come quelli cinese
e indiano, quando a poche ore di
volo ¢’@ un’area che comprende
oltre 40 paesi, un blocco econo-

mico di 800 milioni di consuma-
tori e produttori e che, presto o
tardi, & destinato a contrappor-
si a Stati Uniti e Cina? Come
scrivono Guandalini e Uckmar,
«la prossima Cina e dietro 'an-
golo». Soprattutto dopo la firma
dell’accordo tra Italia e Libia,
che ha messo la parola fine al
contenzioso sul periodo colonia-
le, Tripoli & diventata non sol-
tanto una garanzia di forniture
di petrolio e gas ma uno sbocco
importante per i prodotti del
made in Italy. Il discorso vale
per tutte le altre nazioni che si
affacciano sul Mediterraneo.
L'Italia, pero, deve credere
fermamente in questa oppor-
tunita. E non a parole, poiché
& chiamata a svolgere un ruoclo
di cerniera grazie alla sua po-
sizione strategica: una finestra
aperta su tutta I'area, che pud
ambire al compito di regista.
D’altro canto, prima di muo-
versi, occorre studiare a fondo
la situazione e le problematiche.
di quei paesi che, pur essendo
vicini geograficamente, sono
spesso molto lontani per men-
talita, cultura, religione, stili
di vita. Gli affari sono affari
ma non, avvertono gli autori, a
discapito di elementi come il ri-
spetto della dignita umana nel
lavoro. Per questo & utile varare
un-codice etico, «una carta vin-

colante, incluse le sanzioni per-

chi non rispetta le regole,
condivisa dagli aderen-
ti all’Organizzazione
mondiale del com-
mercio».
Un altro aspetto
rende ragione della

Med-Golfo, ia terra

divisione del libro in
due parti. La prima
riguarda 'education
ed & scritta dai mas-
simi esponenti delle

societa di supporto
alle imprese:

istituti di
rappresentanza all’estero, ca-
mere di comimercio e centri stu-
di. La seconda sezione raccoglie
le testimonianze degli impren-
ditori coinvolti concretamente
nell’area del Med-Golfo. «Cono-
scere per investire», sembrano
scandire le parole Guandalini
e Uckmar, ammettendo che il
Sistema Italia, nonostante i
notevoli passi in avanti fatti
negli ultimi tempi, non ha an-
cora raggiunto i livelli dei pa-
esi europei piti avanzati. Per
crescere nel Med-Golfo ci vuo-
le un’ampia conoscenza, oltre
ad assistenza tecnica, fiscale e
giuridica.

Infine, la grande occasione
mancata: quest’anno,-stando
agli accordi presi a meta de-
ghi anni 1990 in sede europea,
sarebbe dovuta partire la zona
di libero scambio del Mediter-
raneo, sul modello Nafta che
interessa il Nordameric¢a. «Dei
buoni propositi del 1995 dob-
biamo constatare magri risul-
tati», riconoscono Guandalini
e Uckmar, che nel decollo della
partnership fra Italia e Med-
Golfo vedono un’occasione di
rilancio per il Mezzogiorno.

Di questi temi si discutera
in un workshop internazionale
che si terra il 1° dicembre a Mi-
lano, dalle 9.30 alle 183, al Cen-
tro svizzero di via Palestro 2.
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Castellaneta, «alla fine del 2009 ave-
va in portafoglio garanzie su operazio-
ni dirette nei paesi Mena (Medioriente
e Nordafrica) per quasi 7 miliardi di

euro, circa il 24% della sua esposizio-
ne totale: una percentuale solo leg-
germente inferiore a quella relativa
ai paesi europei (28%) e di gran lunga
superiore a quelle riguardanti le altre
aree del mondo»,

Massimo D’Aiuto, amministratore
delegato di Simest, ricorda che «le im-
prese italiane esportatrici nel bacino
del Mediterraneo sono circa 23 mila,
in aumento del 9% negli ultimi cinque
anni», Tuttavia gli investimenti diretti
esteri «rimangono ancora bassi, seb-
bene continui ad aumentare il peso
dell’area sul fatturato delle parteci-
pate italiane all’esteros.

Uno dei settori promettenti & quello
delle enérgie rinnovabili, soprattutto
di tipo solare ed eolico. «La produzione
in questi paesi», afferma Carlo Co-
razza, direttore della rappresentanza
milanese della Commissione europea,
«implica la possibilita di trasportarla
anche in Europa attraverso nuove ade-
guate infrastrutture di rete, con relati-
va necessita di investire in imponenti
elettrodotti». Lobiettivo & raggiungere
almeno 20 Gw di capacita energetica
da rinnovabili entro dieci anni. Il pro-
getto costerd 80 miliardi di euro. La
strada da battere & quella delle part-
nership pubblico-private.

Proprio in questo comparto & attiva
I'azienda Solar ventures, che costruira
il pit1 grande parco solare nel Med-Gol-
fo: un impianto da 100 Mw in Giorda-
nia, estendibile a 250 Mw e pil, nella
zona di Ma’an, a sud della capitale
Amman. La prima fase dell’operazio-
ne, che prendera il via I'anno prossimo,
spiega Michele Appendino, presi-
dente e a.d. di Solar ventures, prevede
I'installazione di oltre 350 mila moduli
solari per un investimento stimato in
300 milioni di euro.
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